PRODUKTE & LOSUNGEN

STANDARDS

Das Institute of Electical and Elec:
tronics ‘Engineers {IEEE)Hat das

Protakelt 802.11 fiir drahtiose Netze
bereits 1997 mit. ¢wm_.n~mm§mmm~m=.

von zwei Megabit pro Seluinde
{Mbit/s) bsi einer Frequen: von 23
Gigahertz spezifiziert, Die erste Er-
weiterinig 802.11b erhahte die Da-
tenrate auf 11 Mbit/s. 802112 er-
- hisht auf 54 Mbit/s und weckiselt
“das Frequenzband auf finf Giga-

‘hertz, hinzu kommt die Moglichket:

_..ma__&m—.wmﬁm:mcmnamm:m Der
neuere Standard 802 u_.u.m ‘basiert
auf einer: Umnmau.nm WVon mu Rbitss,
“wobei E_mmmq das.: a‘nnwmwﬁﬂﬂ.
‘Band &mn:ﬂn wird 802134 wmnzn.ﬁ
..p:_ummm::mma an regi ]

fungen. Noch aa_a_._mﬁzn_m st der!

Standard 802.11e, der Quality of
Service fiir Sn_ﬂamn_m...»ainan::.

.gen speiifizieren soll. B0Z.12f -

memammﬁ noch q:mmﬁmlﬁaoa_%

‘automatisches Rogmiing zwischen
>nnmmm.1n_=n <m.mn¥mnn=2 ‘Her-

Sstefler. Als Erganzing von-802.11a
st 80213k mmv_m;ﬁ der dzg Profo-
koll um -dyfamische -Sendeleis-
tungssteenung und mﬁcsmnmn:m
Frequenzwahl  erweitern - sol],
802.11i biingt einen bﬁrunﬁ.n_m.
rungsstandard, Die nichste mmnma-
Hon  drahtloser Netzgerate *soll
802.11n mit iiber 100 Mbit/s ent-
sprechen. Die Bezeichnung 802.11x
fasst sémitliche gangigen oder noch
~= verabschiedenden Standards z2u-
“sammen ~nicht zuverwechseln mit
dem >ﬁwmﬁ5~_mwc:mmnmzn_ma
B02.2x fiir WLANSs, Fiar Wireless. Par-
sonal Area Networks {WPAN) legt
8015 m:.,_Mm Standards wie Blue-
tooth fest. Fiir Metropolitan Area
Networks (MANs) spezifiziert 802.16
(WiMAX) weitere Standards,  ahb
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UMSTELLEN. Der WLAN-Markr ist so reif, dass ein harter
Preiskampf unter den Herstellern entbrannt ist. Eine
Rettung der Margen verspricht ein Austausch vorhandenen
Equipments durch Gerdte mit hiheren Sendeleistungen.

nverzichthar sind WLAN-
— — Hotspots an dffentlichen
Einrichtungen wie Hotels,
Flugh&fer oder Tagungsorten ge-
worden, Zwar hat Deutschland, das
in der Flichenabdeckung fiir draht-
iose Netze den europiischen Nach-
barn hinterher hinkt, in jiingster
Zeit aufpeholt, doch damit sind
auch die Margen fiir Reseller unter
Druck geraten. Gegeniiber einem
weltweiten Umsatzwachstum von
27 Prozent bei den WLAN-Clients
im vierten Quartal 2004 hrachte es
laut IDC der Tfmsatz von WLAN-
Infrastruktur-Equipment auf be-
scheidene 0,8 Prozentpunkte.
Damit auch in diesemn Segment
der Umsatz wieder Tritt fasst, wird
fieberhaft an der Entwicklung neu-
er Standards gearbeitet, die mit ei-
ner schnelleren Datendibertragung
helfen sollen, neve Applikationen
und Dienste besser zu integrieren.
Jéngste Entwickiung ist der Stan-
dard 802.11n, der frihestens im
Herbst dieses Jahres verabschiedet

wetden soll. Unklarheiten bestehen
derzeit beim parallelen Senden und
Empfangen, das unter der Bezeich-
nrung MIMO (Multiple Input, Mul-
tple Output} gefithrt wird, Wah-
rend die Breite des Funkkanals und
die Anzahl miglicher Bruttodaten-
raten hier strittig sind, preschen
bereits viele Hersteller mit MIMO-
oder ,pre-n“-Gerdten vor, deren
Sendeleistung allerdings noch
nicht standardisiert ist. Aus Griin-
den der Investitionssicherheit ist
hier Vorsicht geboten, da noch aus-
stehende Spezifikationen des Stan-
dards 802.1ln aller <c~m_=mmmn5
nach auch in Hardware abgebiidet
werden miissen.

Ein relativ gesundes Wachstum
im Enterprise-Segment stellt IDC
bei den Access-Points fest, da de-
ren Nachfrage im letzten Quartal
2004 noch deuttich zunahm. Vor aj-
lem in den Hauptstédten, so hat
RSA in einer Studie herausgefun-
den, schieRen WLAN-Verbindun-
geil ,wie Pilze aus dem Boden”, Ei-
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ne besonders hohe WLAN-Nach-
Irage verortet die Marketing Society
in einer Studie im Auftrag von
Airnyx und Intel bei beruflich mo-
tivierten Kraftfahrern. Die hier
sprichwérdiche Mobilitit verlangt
nach besonders flexiblen Zugingen
zu Netzdiensten. »ab
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s Software-Erweiterung fiir al-

le Access-Points bietet Lancom
die Maglichkeit, ohne zusitzliches
Equipment kleine Hotspots zu in-
stallieren. Diese ,Public Spot" ge-
nannte Option bietet samtliche
nitigen RADIUS-Attribuete, um auch

in praktisch aillen installationen die -

Authentifizierung und Budgetzu-
weisung der eingebuchten Clients
7u betreiben. Durch diese Kompa-
tibilitét bieten Access-Points von
Lancom die Méglichkeit, Hotspots
an externe Billingsoftware-Anbie-
ter wie Telegol oder Wireless Crea-
tion bis hin zur tpass- und T-5ys-
tems anzubinden. Insgesamt zeigt
die Entwickiung, dass die anfingli-

che Hotspot-Euphorie abgeflacht
ist. Jedoch sind WUAN-Hotspots
weitgehend zu Basis-Angeboten
von Hotels, Flughéfen und Ta-
gungsorten geworden, auf die diese
nicht mehr verzichten kénanen. Mit
der neuen UMTS-Technik bietet sich
die Mbglichkeit, ortsunabhingige
WLAN-Hotspots zu erstellen. Die
Verbindung aus UMTS, WLAN, DSL
und auch VPN ersffnet villig neue
Maglichkeiten der Anbindung von
Unternehmen, beispielsweise fiir
mobile Konferenzriume, die mittels
UMTS-Anbindung einen WLAN-Zu-
gang zum Internet oder — in Ver-
bindung mit VPN — einer Zugang
zum Firmennetz bereitstelien.

us Gesprachen mit grofien Pro-
><Em~: wissen wir, dass eine
verlassliche und profitable Installa-
tion immer noch unheimlich
schwer zu verwirklichen ist. Auer-
derm ist der Preiskampf in diesem
Marktsegment enorm. Doch der
Markt wird reifer, Provider suchen
nach Losungen, mit denen thre
WiANs einfacher zu skalieren und
zu managen sind. Nur so bekom-
men sie den it Abstand grBten
Kostenfaktor in den Griff: die Be-
triebskasten, Dies betrifft sowohl
etablierte Wireless-Telekom-Anbie-
ter wie T-Mobiie oder Vodafone, die
sich hier viel stirker zls im letzten
Jahr engagieren werden, als auch

Pravider-unabhangige Hotspot-An-
bieter. Trapeze Networks ist bestens
positioniert, um Arbieter groferer,
konsofidierter Hotspots zu bedie-
nen. Im Hotspot-Geschiift bieten
sich groBe Chancen fiir VARs und
Systemintegratoren. Planung, Im-
plementierung, Anwendertraining
und Support kénnen zusatzlich an-
geboten werden, erweitern die An-
gebotspalette und erhdhen dén
Mehrwert fiir den: Kunden. Trapeze
Networks stellt mit der Planungs-
und Management-Software Ring
Master das ideale Tool bereit, um
der Aufwand fiir Partner und die
Kosten fiir den Endkunden unter
Kontrolie zu halten,
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ie stetig und rapide steigende

Zahl an mabiien Nutzern fiihrf
dazu, dass auch die Infrastrukturen
fitr drahtlose Netze rasant wach-
sen. Als Folge davon stehen die [T-
Manager insbesondere vor vier
groBen Herausforderungen:
® Da die Netzinfrastruktur mit der
Hardware von unterschiediichen
Hersteilern und verschiedenen Ar-
chiteiduren immer heterogener
wird, kommt die [T-Abteilung nicht
mehr umhin, eine herstellerneutra-
ie Managementlésung einzusetzen.
® immer neue Sicherheitsstandards
erfordern eine Strategie, die ent-
sprechenden Einstellungen schnell
auf alie Kamponenten zu verteilen.

® Durch die Zunahme von Voice
over [P brauchen [T-Manager An-
wendungen, die Funk- und Netz-
prableme, welche die Sprachqua-
litit beeintrachtigen, automatisch
identifizieren und réparieren. -

® Bei der wachsenden Typenzahl
mobiler Endgeraten miissen die IT-
Manager Sorge tragen, dass alie An-
wender einen sicheren und zuver-
lassigen Netzzugang erhalten.

Der Bedarf an zentralen, hersteHer-
nettralen Managementlosungen
fiir WLANs wird rapide zunehmen.
Die Lésungen soliten umfassende
Fun ktionen fiir Netrwetksicherhelt,
Fehlerdiagnose und -behebung so-
wie Skalierbarkeit bereitstellen.

ank der Standardisierung der

WLAN-Technologie und der In-
teroperabilitit von Systemen un-
terschiedlichster Hersteller sowie
der fiir den Verbraucher positiven
Preisentwicklung fiir WLAN-Hard-
ware hat diese Technologie eine
rasante Verbreitung gefunden.
WLAN-Produkte sind mittierweile
Commuodity, die Margen fiir Wie-
derverkiufer sind unter Druck. Im-
mer groler werdende WLAN-Im-
plementierungen fordern handli-
chere Lbsungen, was Sicherheit,
System-Rollout und -Management
sowie die Fihigkeit, neue Dienste
wie Voice over WLAN zu integrie-
ren, anbefangt. 3Com biztet hier-

fiir eine umfassende WLAN-Mobi-
lity-Lésung an, die WLAN-Switches,
Access Points sowie eine Planungs-
und Management-Software um-
fasst, Komplettiert wird dies iiber
hochgerformante netzwerkbasier-
te [nfrusion-Prevention-Systeme
und ein offenes SiP-Softswitch-Kon-
2ept, in das SIP-fahige WLAN-Hand-
sets sowie Blackberry-Systeme mit
WLAN-Chipsatz ins LAN integriert
werden kénnen, Systemhauser ha-
ben die Moglichkeit, lhren Kunden
hochwertige Losungen auf der Ba-
sis einer 3Com-infrastruktur anzu-
bieten und somit stabile Margen
und eine grofere Kundenbindung
zu realisieren,



